i Alfta

ACAB i Alfta satsar mer och mer
pa foradling.

— Idag bygger vi bl a fardiga
forarplattformar for Dynapac, sager
foretagets ink&psansvarige Lennart
Vingstedt.

ACAB har samarbetat med Smides-
bolaget i tre - fyra ar. Sidan 2

ACAB:s Mats Larsson med en
komponent for Atlas Copco,
som skurits av Smidesbolaget.

Regelbunden tréinin .
férgluzunu Sistasidgan smldeSb‘)Iuget

satsar pa
ny skérmaskin

Smidesbolaget satsar pa en ny
skarmaskin.

— Genom den nya maskinen
far vi ett vilkommet nytillskott _ -
av produktionskapacitet, sager Smidesbolagets marknadschef Peter Thor (t.v) och

Smidesbolagets VD Max Bjérk forsiljare Marcus Augustsson (t.h) tillsammans med
’ Peter M6cander, TSP och Jozef Jasurek PPS i Slovakien.
Den nya maskinen ar 36 meter oo
° oo ) oo
ang. Skéirning for Osteuropa
Sidan 3 Total Steel Partner AB ser en stor fordel

med att skdra plat nira platleverantoren.

Smidesbolagets marknadsassistent Zuzana Jansson. Sidan 3



Okad forddling
hos ACAB i Alfta

ACAB i Alfta kdper idag gasskurna
komponenter fran skarspecialister.

— Ett foretag som Smidesbolaget
har ett hogt kunnande och bra
maskinkapacitet, sdger Lennart

Vingstedt, inkdpsansvarig hos
ACAB.

— Vi har haft ett samarbete med
Smidesbolaget i tre-fyra ar och det
fungerar bra. Man har en bra kun-
skap om skarning av HARDOX och
WELDQOX, tva stal som ar viktiga kom-
ponenter i vara produkter, fortsatter
Lennart Vingstedt.

ACAB ingar sedan 1999 i PARS-grup-
pen, en industrikoncern som dgs av Ali
Karimi.

Alfta i Halsingland var under manga ar

—Vi har satsat pa 6kad foradlingsgrad
sager LennartVingstedt.

ett centrum for utveckling och produk-
tion av skogsmaskiner och ACAB har
sitt ursprung hos maskintillverkaren
Timberjack.

Skogsmaskiner
—Vi var fran borjan Timberjacks plat-

och maskinbearbetningsverkstad.

1993 6vertogs verksamheten av en
industrikoncern, men nagon storre
forandring produktmissigt blev det inte
de forsta aren eftersom huvuddelen av
produktionen fortfarande skedde till
Timberjack.

Nar PARS-gruppen kopte ACAB bred-
dades kundunderlaget och féradlings-
graden har successivt okat.

— Vi har gitt fran att vara enbart en
komponenttillverkare till att ta helhets-
ansvar, siger LennartVingstedt.

Orjan Wiklund ir montér hos ACAB och arbetar
med montage av en plattform till Dynapac.

Idag har ACAB 75 anstillda.

Vi gar en runda i verkstaden och
stannar vid en monteringsstation for
plattformar till Dynapacs végviltar.

Fordjupats

— Det hdr ar ett bra exempel: Fran
borjan var vi en komponenttillverkare
till Dynapac, men samarbetet férdju-
pades och nu ar vi leveransansvariga
for plattformarna (forarplatserna) till
nagra modeller av Dynapacs mindre
modeller.

Stora kunder hos ACAB forutom

Dynapac ar bland annat bergborr-
specialisten Atlas Copco Rock Drills
i Orebro, Dellner Couplers utanfor
Falun som tillverkar tagkopplingar och
Car-O-Liner i Kungsér som gor rikt-
bankar for bilar.




Smidesholaget satsar
nd ny skdarmaskin

Smidesbolaget investerar i en ny hdgmodern skarmaskin.

— Det viktigaste med investeringen
ar att vi far ett betydande kapacitets-
tillskott. Det ar vardefullt eftersom vi
periodvis har hog belaggning i vara skar-
maskiner. Tack vare den nya maskinen
kan vi ge dnnu bittre service till vara
kunder, siger VD Max Bjork.

Den nya skdarmaskinen anvander
plasmaskarteknik men kan komplette-
ras med skiraggregat for gasskirning.

Skdéra ndral

Total Steel Partner AB, TSP |
Jonkdping, ser en stor fordel med
att skdra plat geografiskt nara
pldtleverantdren.

— Beroende pa produkt kan utbytet pa
en plat efter skiarning vara sa pass lagt

som 50-60 procent. Att transportera
en fullformatsplat flera hundra mil ar

oftast bade kostsamt och orationellt.

Daé ar det enklare och mer kostnads-
effektivt att transportera de fardig-
skurna komponenterna, siager Peter
Mocander, projektledare inom TSP,

TSP ar ett teknikkonsultféretag och
bitrader verkstadsforetag med bland
annat teknikkunnande, design och pro-
duktionsledning.

Osteuropa

— Vi samarbetar med verkstadsfore-
tag framst i Slovakien, Tjeckien och
Polen. Flera av de hir féretagen bear-
betar komponenter i HARDOX och
WELDOX fran SSAB i Oxelosund, och
da finns det en stor fordel i att skdra

— Maskinen blir totalt 36 meter lang och
med plasma kan vi skira upp till 50 mm
tjock plat. Den nya maskinen placeras i
en separat, nyrenoverad maskinhall och
det betyder att vi samtidigt uppnar en
forbattrad produktionslogistik, sager
produktionschef Johan Tornquist.

Den nya skdarmaskinen kommer att
tas i bruk i slutet av 2005.

komponenterna hos Smidesbolaget
som ju ligger nira SSAB:s produktions-
anlaggning for plat, fortsatter Peter
Méocander.

Vi traffar honom ndr han besoker
Smidesbolaget tillsammans med Jozef
Jasurek, marknadschef vid PPS Group
i Slovakien, som ar en av TSP:s huvud-
partners och ett stort verkstadsforetag
med ca. 1.000 anstillda.

— En trend just nu ar att vi har kraftigt
okade volymer inom verkstadsin-
dustrin i landerna i 6stra Europa och
har fungerar vi som foretagsutvecklare
och probleml6sare, fortsatter Peter
Méocander.

| Sverige ar Smidesbolaget en viktig
partner for TSP,

— Smidesbolaget har bade bra kompe-
tens och kapacitet. Att man arbetar i
ett nitverk med bl.a. Mansarps Meka-
niska och pa sa sétt kan erbjuda mer
kompletta komponenter utdver bara
skdrning och fogberedning av plat ar
ytterligare en styrka.

Peter M6cander
och Jozef Jasurek
under besoket i
Oxelésund.

VAST vs OST

Den eviga fragan huruvida hotet kommer
fran Gster dr nagot som vi vasteuropiska
underleverantérer stindigt far och sjilv-
klart ar det sa att mycket av det traditionella
verkstadsarbetet forliggs i Osteuropa och
Asien, men vi dr ett anpassningsbart slakte
som standigt maste anpassa oss till nya
spelregler.

Smidesbolaget har de senaste aren konse-
kvent okat andelen kunder bland under-
leverantorer i Vasteuropa men ocksa till
underleverantorer i Osteuropa och Asien.
Generellt kan man séga att de underleve-
rantérer som vi arbetar tillsammans med
i Vasteuropa ar de som tidigt forstatt att
specialisering, utveckling och natverk ar for-
utsattningar for en langsiktig 6verlevnad.

| detta nummer av Smidoxnytt far vi ta del
av goda exempel fran bada varldarna. Dels
ACAB fran Alfta, ett foretag som tagit steget
fran komponenttillverkare till systemleve-
rantor pa ett foredomligt séatt och dels PPS
Group fran Slovakien som tagit 6ver den
funktion som tidigare vasteuropeiska kom-
ponenttillverkare hade och man har gjort
det tack vare ett gynnsamt kostnadslage
och ett stort yrkeskunnande.

Smidesbolaget fortsatter sin tillvaxt. Just
nu befinner vi oss i en investeringsperiod
dar vi satsar pd mer maskinkapacitet och
logistikforbattringar och satsningen sker
fortsatt i Oxel6sund, Sverige trots alla
domedagsprofetior. Vi gor det darfor att
vart koncept har visat god barkraft och
bevis for det ar att vi lyckas silja vara
tjanster till Osteuropa och Asien i stillet
for tvartom. Vi fortsitter ocksa pa den
inslagna vagen, det vill sdga vi fortsatter
med att utveckla vart koncept och okar
ytterliggare samarbetet med vara part-
ners. Smidesbolaget fortsatter att vara
grenspecialisterna inom skarning. "DET
AR VI SOM SKAR”. Sen &verlater vi till
andra grenspecialister inom vart nitverk
att foradla produkterna vidare till firdiga
varldsklassprodukter.

Tillsammans blir vi ett oslagbart team!

Peter Thor
Marknadschef

PS

Jag hoppas vi triffas pa ELMIA - SUBCONT-
RACTOR i J6nkoping den 9-11 november.
Vi finns i monter D 0137 dar stiller vi ut
tillsammans med vart systerféretag Proplate
IT, som forevisar affirssystemet Microsoft
Axapta. DS.
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Peter Thor



ymme

Vitraffar Smidesbolagets marknads-
assistent Zuzana Jansson pa gymmet,
strax innan ett hart traningspass.

— Jag tranar flera ganger i veckan.
Bra for kroppen ndr man har ett
stillasittande arbete, sdger hon.

Jobbet som marknadsassistent innebar
med automatik en hel del kundkon-
takt.

— Om inte annat ar det jag som svarar
i telefon, siger Zuzana.

Hon ar enda kvinnan pa Smidesbola-
get.

Trakigt?

— Nej, inte alls. Det ar jag och 60 gub-
bar” och det ar bara positiva kontak-
ter!

Zuzana boérjade hos Smidesbolaget
2002 och det har varit nagra ar fyllda
av utveckling och dynamik.

—Vivar 20 anstillda nér jag borjade och
nu ar vi 6ver 60, och det bara pa nagra
ar. Sa nog har foretaget gatt framat!

| hennes arbetsuppgifter ligger order-
mottagning, orderbehandling, bestill-
ningar och faktureringar.

SMIDESBOLAGET

— Det var min son Robin som inspirerade mig
att borja trina sager Zuzana Jansson.

Innan hon klev in i stalvarlden hos
Smidesbolaget jobbade hon med turism
och resor, bade hos Nykopings kommun
och i ett eget foretag.

— D4, precis som nu, handlade det
mycket om kundkontakt och kontakt
med minniskor. Aven om det blev en
helt ny bransch for min del upplevde jag
anda inte att steget var sd stort.

Sonen inspirerade
Zuzana borjade styrketrdana for snart
tva ar sedan.

— Det var min son Robin som inspire-
rade mig och tyckte jag skulle vara radd
om kroppen och nu har traningen blivit
en regelbunden vana.

Tre ganger i veckan beger hon sig till
Halsomagasinet i Nykoping, ett gam-
malt magasin som delvis férvandlats till
traningslokaler.

— Jag kor en kombination av styrketra-
ning i traningsmaskiner,bodypump med
vikter och spinning. Det ger en bra
blandning av styrka och kondition. Jag
sticker till gymmet direkt efter jobbet
och dd har man anda mycket kvar av
kvillen efter traningen.

Zuzana berittar att familjen bor i villa
men att hon inte tycker om tradgards-
arbete.

— Trakig sysselsattning och darfér har
vi fd rabatter och lite blommor i trad-
garden. Daremot gillar jag att vara ute
i naturen och i somras vandrade vi i
Tatrabergen i Slovakien. Det blev unge-
far tva mil per dag och da hade jag stor
nytta av grundtraningen fran gymmet,
avslutar hon.

for ett traningspass tre ganger i
veckan.
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